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Disclaimer

As informacoes preparadas pela PBG como as
perspectivas, projecoes ou metas operacionais e
financeiras, relativas aos negocios sao previsoes
baseadas nas expectativas da administracao em
relacéo ao futuro da companhia.

Consideracgoes futuras nao sao garantias de
desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e
premissas. Estas expectativas dependem das
circunstancias que podem ou n&o ocorrer, bem como
das condicoes dos mercados nacional e internacional,
do desempenho econémico geral do Pais e do setor,
gue podem conduzir a resultados que diferem
materialmente daqueles expressos em tais
consideracoes futuras.
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Desempenho do Mercado (Industria)

2

ANFACER ABRAMAT
Volume Valor (deflacionado)
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Desempenho do Mercado (Varejo)
A evolucao dos numeros do Varejo nos ultimos trimestres demonstram tendéncia de
% estabilizacdo no setor de Materiais de Construcdo

%

l ~P ] ICVA (indice Cielo do Varejo Ampliado)
Setor de Materiais para Construcéao (em termos nominais)

0,
, 19,4% 22,4%
: A —
7,7%
= N 1.2%
-6,5% 7.7%
1721 2T21 3T21 4721 2021 1T22

Porfobello

Fonte: Cielo



Volume de lancamentos imobiliarios
Mercado segue com forte ritmo de lancamentos. Destaque para o crescimento do
~valor médio das vendas a partir de Jan/21.

Evolucédo anual do volume (segmento de Médio e Alto Padréo)
Volume total (em mil unidades)

64,5 67,3
I . I .

26,4 22.0 0.8 22.6 23,2
I ]
2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

m\Volume de Lancamentos  ®Volume de vendas

Porfobello Grupo

Fonte: ABRAINC - FIPE



Volume de lancamentos imobiliarios (Padrdo Econdmico)

Para o mercado de obras economicas é possivel notar uma forte queda desde
~“metade de 21

Evolugdo da taxa de variacdo em 12 meses de langamentos, vendas, vendas liquidas* e distratos para CVA™

+60%
2016 2017 2018 2019 2020 2021
. +50%
:iij
E ||Iﬁlll |
S ed0% -\/.
E d\\'l.ll'I II
o v I
5 +30% \
& \
)
E +20%
Y
e
8 +10%
0]
E
™
.Ed’ I.r-'.-..‘_.u-
g -10% .
2
8 .20%
m
3
-30%
-40%
o o = o M- i - [ o =] o2 oo (=31 =31 (=3 (=51 - - (=] = vt = — — rJ
S T 2 5 T OEOE S OEDOE S OO E SOOI oOTou
= 3 3 = c = = = = c
T 8 = 3 &% 8 = 3 & 8 = 3 & 8 = 3 =5 € 2 3 & 8 = 3 =g
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Fonte: ABRAIMC-FIPE, com base em dados de 18 empresas associadas & Abrainc
Motas: (*] Vendas liquidas = vendas — distratos
(**) Dadaos incluem empreendimentos residenciais, comerciais, desenvolimento urbano e ndo classificados pelas empresas associadas.

lj] Indicadores
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Volume de lancamentos imobiliarios (Alto padréo)

O mercado vem apresentando forte crescimento nos lancamentos (MAP) desde
“jan/21.

Evolugdo da taxa de variagdo em 12 meses de langamentos, vendas, vendas liquidas* e distratos do segmento MAP**

+275%

+2500% 2016 2017 2018 2019 2020 2021

+225%
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Fonte: ABRAINC-FIPE, com base em dados de 18 empresas associadas a Abraing

Maotas: (*) Vendas liquidas = vendas — distratos
(**) Dados incluem empreendimentos residenciais, comerciais, desenvolvimento uband e ndo classificados pelas empresas associad as,
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Sumario
Portobello Grupo registra mais um trimestre com guebra de recordes no 1T22
~Receita Liquida R$ 525 milhdes, EBITDA R$ 110 milhGes e Alavancagem 1,3x

Receita Liquida
R$ milhdes e variagdo % vs. ano anterior

26,1%

525,0
] ““““‘
1T21 1T22

Lucro Bruto Ajustado e Recorrente (Ajustado e Recorrente)
R$ milhdes e % margem

45,2%
42’.9%//.
235,9
0
178,5 32,2%
1T21 1722

~ Porftobello Grupo

EBITDA e Margem (Ajustado e Recorrente)
R$ milhdes e % margem

21,0%
19f%/‘
110,2
80 8 33,6%

1T21 1T22

Divida Liguida/EBITDA Ajustado e Recorrente

2,0x

1,3x

1T21 1722
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Desempenho Operacional
e Financeiro



Producao
e Vendas

Custos e
Despesas

== CapEx

Fluxo de
Caixa

Q0 0 O

Destaques
7° trimestre seguido de entrega consistente e progressiva, superando
~as perspectivas (guidance) trimestrais e quebrando recordes historicos

Perspectivas 1T22

Crescimento da Receita Liguida por volta de
20% vs. 1T21

Manutencgao da Margem Bruta em torno de

43,0%, apesar da forte presséo inflacionéria;

Gestao rigorosa de custos e despesas
operacionais

Foco em projetos estratégicos

Otimizagéao do Ciclo de Conversao de Caixa

Manutenc&o da Alavancagem Financeira
< 2,5x EBITDA

Z
//% Portobello Grupo

Entreqga 1T22

» Receita Liquida de R$ 525 milhdes
» Crescimento da Receita Liquida de 26,1% vs. 1T21

 Margem Bruta de 45,2%, 2,3 p.p. vs. 1T22
» EBITDA Ajustado e Recorrente de R$110,2 milhdes
« Margem EBITDA Ajustada e Recorrente de 21,0%

* Investimentos de R$ 46,5 milhdes
* 56,8% Portobello Ameérica e 29,6% planta Tijucas

+ CCC de 42 dias, aumento de 8 dias vs. 1T21
» Divida Liquida/EBITDA de 1,3x, reducéo de 0,7x vs. 1T21

[ v’ em linha com guidance /" superior ao guidance ]

vv
vv

v
v
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Receita Ligquida e Lucro Bruto

Crescimento de Receita Liquida 26,1% no 1T22, performando acima do mercado.
/Margem Bruta 45,2% no 1T22, mantendo melhor patamar histérico da Companhia alcancado
‘no 4722

Receita Liquida Lucro Bruto e Margem Bruta (Ajustado e Recorrente)
R$ milhdes e variacdo % vs. mesmo periodo do ano anterior R$ milhdes e margem %
26,1% 45,2%

416,4

32.2% 235,9

178,5 /

1T21 1T22 1T21 1T22

mmm | OB —e—Margem Bruta

7
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Receita Liquida por Segmento
Crescimento expressivo com destague nas operacoes de varejo e exportacao, com
~destaque para as UNs Portobello Shop e Portobello Ameérica

Receita Liquida por segmento Participacdo na Receita Liquida
R$ milhdes | % vs. mesmo periodo em 2021 Participacao na receita | % vs. mesmo periodo em 2021
25,5%
52,2%

38,4%

= Mercado Interno

e -12,7% 49,0%
= Mercado Externo*
()
Portobello Portobello Pointer Portobello 74,4%

Shop America** 19,1%

1T22 vs. 1T21

* Mercado Externo em Ddélares: 1T22: U$ 24,9 milhdes (54,9%)

% Portobello G
7. Or O e O rupo ** Portobello América em Doélares: 1T22: U$ 10,5 milhdes (47,1%) 14



Drivers da Receita Liquida
O crescimento no 1T22 veio da melhor gestao de precos e mix.

Z

Receita Liquida
R$ milhbes

2,0
0,5%
21,8
|
-5,2% 30,8%
106,6
1T21 Volume Preco/ Mix Moeda Constante ~ Cambio 1722

1T22 vs. 1T21

7
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Margem Bruta por Segmento
Importantes resultados conquistados pelas Unidades de Negocio, com destaque
~ para UNs Portobello e Shop.

Margem Bruta Ajustada e Recorrente ‘

Pontos percentuais e % vs. mesmo periodo em 1T21 _
W
| B .

11

It
S i

)
e

4,9 p.p. 2.3 p.p.

e

-2,0 p.p.

P
g

-4,3 p.p.

Portobello Portobello Pointer Portobello
Shop America*

1T22 vs. 1T21

_
% Porrobel |O G ru po * Impacto temporario de aumento de custos industriais em BRL, fretes maritimos internacionais



Drivers da Margem Bruta
Ganho sustentavel de Margem Bruta em funcé&o de adequacao de precos e melhoria
~de mix, apesar da forte pressao de custos (liquido de eficiéncias industriais)

Lucro Bruto e Margem Bruta (Ajustado e Recorrente)
R$ milhdes e % da Receita Liquida

PNoC* 1,5 p.p. 0\

)
[ |

98,7 38,4

7,1
I

-0,9pp 231,7 0,8pp
2,4pp

1T21 Volume Preco/ Mix Custo Moeda Constante Cambio 1T22

1T22 vs. 1T21

* PNoC (Pricing Net of Cost)

) ,
/% Porfobello Grupo R




Despesas Operacionais
Disciplina na gestao possibilitou que as despesas se mantivessem em linha com o
~1T21 e com queda significativa vs. 4T21

Despesas Operacionais Ajustada e Recorrente
R$ milhdes e % sobre Receita Liquida

23,5% | 22,6%

1,9%
e K 0

Despesas Operacionais Vendas Gerais e Administrativas Outras Despesas
Ajustadas

m1T21 m4T21 m1T22

Z
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EBITDA
O EBITDA apresentou o maior resultado em termos absolutos, acompanhado pela
~“melhor Margem EBITDA historica, em decorréncia da performance operacional

EBITDA e Margem (Ajustado e Recorrente)

R$ milhdes e % sobre Receita Liquida

21,0%

4% e

36,3% 110,2

/-ﬂ

80,8

[ | EBITDA Ajustado e Recorrente

—8@— Margem EBITDA Ajustada e Recorrente

Z
% Portobello Grupo I

1T21 17122
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Lucro Liquido
Lucro Liguido foi impactado pelo aumento das despesas financeiras, como

% consequéncia das altas das taxas de juros e pela variacdo cambial

N\ ___

Lucro Liquido Ajustado e Recorrente
R$ milhdes e % da Receita Liquida

070, 8PP Efeitos sobre o Lucro Liquido
, 0 /—\
.H%
A Resultado operacional
2N RS 110,2
-22,9% EBITDA Ajustado e Recorrente
40,4 /\
311 Despesas Financeiras
Variacdo Cambial
Resultado Financeiro
1T21 1T22

—@— Margem Liquida Ajustada e Recorrente

Porfobello



Capital de Giro
Menor nivel historico no prazo da carteira de recebiveis compensou parcialmente o
~aumento no nivel de estoques nas Unidades Pointer e Portobello América

Ciclo de Conversao de Caixa (CCC) Evolucéo do Ciclo de Conversao de Caixa (CCC)
R$ milhdes R$ milhdes e dias

34
: 1 dia
19 dias 25 3%
10 dias
8 dias
101 | 102 V.
58’1
Clientes Estoque Fornecedores CCC 1T21 1T22

m1T21 m1T22

Z
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Fluxo de Caixa
Geracao de caixa nos ultimos 12 meses suportando investimentos, dividendos,
~ capital de giro e reducao da divida

Fluxo de Caixa 12 meses
R$ milhdes

3949 58,1

32,4
|
242.9
Caixa Final 1T21 EBITDA Ajt Rec Capital de Giro Financiamento

99,4

Investimento Dividendos e Caixa Final 1T22
Recompra

224,2

22



Investimentos
CapEx focado na fabrica da Portobello América, expansao do varejo e transformacao
~ digital, e aumento da capacidade produtiva (plantas de Tijucas e Marechal Deodoro)

Investimentos Composicao dos Investimentos
R$ milhdes

9,4%

1T21 1722

M Planta Tijucas Projetos Comerciais
: &t e Corporativos
* VValor ndo considera reembolso feito a Portobello América L [Fropies

pelos investimentos feitos na nova fabrica B Planta Marechal Deodoro I Portobello América

Z
//% Portobello Grupo




Divida Liquida
Reducao da Alavancagem Financeira para menor nivel histérico, em funcao da
~evolucao do EBITDA nos ultimos 12 meses e disciplina na gestao da divida

Divida Liquida e Divida Liquida/EBITDA Cronograma de Amortizacao Composicao da Divida
R$ milhdes R$ milhdes
10,4%
2,1x

) 89,6%
1,3x Curto Prazo = Longo Prazo
224,2 225,7 2,1%
|
1387 [ 1552 | 1495
1721 1T22 Disponivel 2022 2023 2024 2025 2026 e
apos 97,9%
--@--Divida Liquida/EBITDA Custo médio Duration = Moeda Local = Moeda Estrangeira
=@ Div Lig/EBITDA Ajustado e Recorrente 11,3% a.a. 4.4 anos

_ FitchRatings A-(bra)
//% Portobello Grupo
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Mercado de Capitais — PTBL3

Desempenho
PTBL3 vs. IBOV

PTBL3 x Ibovespa
Base 100 —-31/03/2021 a 31/03/2022

e |BOV == PTBL3

Pagamento de Dividendos

Porfobello

Composicao Acionaria Participacdo no free float
31 de margo de 22

18,4%
28,4%
38,7% \

61,3%
53,3%
110,5
. » Estrangeiro
Controladores Pessoa Fisica
Free Float Pessoa Juridica

COTACAO ACOES EM CIRCULACAO
R$ 9,92 140.986.886

VALOR DE MERCADO FREE FLOAT
R$ 1.398,6 milhdes 38,7%

* Considerando o preco das agdes em 31/03/22

25
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Perspectivas 2022 e 2T22
Mercado segue com boas oportunidades de crescimento vs. 2021. Desempenho
~ do Grupo continua forte mantendo consisténcia na evolucéo trimestral

« Expectativa que o mercado premium de materiais de construgcao se
mantenha mais resiliente ao longo do ano de 2022

« Crescimento de 20% Receita Liquida vs. 2T21, direcionado por
ualificacao de mix de produtos e gestao de canais
@ Producédo k ¢ P J

eVendas . g april de 2022, a Companhia apresentou crescimento de Receita

Liquida de 23,8% vs. mesmo periodo em 2021.

Foco na melhoria do nivel de servico

Custos e + Manutencdo da Margem Bruta por volta de 43,0%, apesar da forte
Despesas pressao inflacionaria sobre custos (principalmente energéticos)

« Manutencao da gestao rigorosa de custos e despesas operacionais

Z
//% Portobello Grupo



Perspectivas 2022 e 2T22
Mercado segue com boas oportunidades de crescimento vs. 2021. Desempenho
~ do Grupo continua forte mantendo consisténcia na evolucéo trimestral

EBITDA
« Estimativa de R$ 280 milhdes, com foco em projetos estratégicos

* ~ 40% Portobello América
gq_j@ CapEx
« ~ 25% Portobello Shop

Margem EBITDA em 2022 no mesmo patamar de 2021,

« ~ 35% Portobello e Pointer ——— =

« Manutencao da relacao Divida Liquida/EBITDA abaixo de 2,5 vezes e l |

da preservacao da liquidez

9 Fluxo de Disciplina na gestao financeira com manutencao do Ciclo de
Caixa Converséao de Caixa em linha com o desempenho no final de 2021, com
pequena correcao em estoques

« Distribuicdo de dividendos de 50% do lucro liquido

Z
//% Portobello Grupo



Atualizacao Projetos Estrategicos



Progresso da UN Portobello América
Evolucao das obras das instalacoes da Portobello America, avancando rapidamente
~ para montagem da estrutura

Destaques do Projeto

PO rl'o bel IO = Criagao de 220 empregos locais

» Receita Anual superior a USD 150 milhGes

Am e rl Ca = Area das instalacdes de 83 mil m?

» Capacidade para 7,2 milhdes de m2 por ano
= Aumento de ~15% da capacidade do Grupo

7/
/% Portobello Grupo - suit o su



Portobello Shop

~ acelerado e resultados solidos

Inauguracoes no 1T22

) W’,@Wiﬂ, N ]
i}

F »:
L \¥.
AR T e AN ¢

B Novo Hamburgo/RS

Z
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Estratégia de expansao da rede de lojas Portobello Shop com crescimento

Lojas abertas

141 lojas (3 lojas inauguradas no 1T22)
| 121 franquias | 20 lojas préprias

Desempenho
R$ 172,2 milhées

de Receita Liquida no
1722

Crescimento de
38,4%

nas vendas vs. 1T21

34,1%

Same Store Sales

31



Lojas proprias Portobello Shop
Incremento da rede de lojas proprias com o objetivo de capturar sinergias e estar
~ mais proximos dos clientes

Integrac&o das lojas Desempenho das lojas proprias
« Lojas adquiridas em 2022 —
20
* Processo de integragcdo em andamento . , .
| Lojas proprias
* Consolidagao nos resultados do grupo —
a partir de maio/22
+39.5%
s - | @ nas vendas vs. 1T21
Loja Pacaembu Principais Sinergias /
Incremento significativo no sell-out de H I I +35.7%

lojas proprias Same Store Sales

Melhoria na lucratividade da

Companhia

34,5%
Presenca importante nas maiores . ’ : :
pracas do Brasil L\ 32 \rlzc;:};a da unidade

Sinergias operacionais com outras
lojas na cidade

—_—

| |_J a Gabriel * Melhora da Governanga Corporativa
%// POrrObe”OGl’upO « Maior proximidade com o cliente
.



Portobello Shop

CORE — Customer Omnichannel Retail Experience

Sistema de gestao e acompanhamento voltado para Customer Experiece
+ proximidade e assertividade no atendimento das necessidades do cliente

Score NPS - Experiéncia completa Status da Pesquisa NPS

r\ 94  72%w
\ S 1303  1.212

NET PROMOTER SCORE - NOTAS

M‘WH“H“H‘ WTHT

Nota do Coneumidos 1SLA
‘ ) 4 8 o o 96,57%2 95,02%:

Z
% Portobello Grupo

Portobello

RASTREAMENTO

DE PEDIDO

Digite seu CPF ou CNPJ e 0
numero do pedido para
acompanhar o status do seu
pedido.

CPF/CNPJ

PEDIDO DE VENDA

Rastreamento do Pedide

Transformacao digital da Unidade de varejo, com desenvolvimento de novas
~ tecnologias visando melhorar a experiéncia e nivel de satisfacéo do cliente

Desenvolvimento do
sistemade
rastreamento de
pedidos

* mais visibilidade
para o cliente

* maior nivel de
gestdo das
entregas

* Reducdao das
ineficiéncias da
cadeia logistica

33



Perguntas e Respostas



RelacOes com Investidores

Roger Nickhorn

% Mauro do Valle _ _ _
’ Gerente Sr. Planejamento Financeiro e Rl

Diretor Presidente

Renato Dzierva

Claudio Avila da Silva
Especialista de RI

Vice-Presidente de Relagcbes com Investidores

dri@portobello.com.br
ri.portobello.com.br




